6 LUCHA

DESCRIPCION

Lucha es una catalizadora de impacto que impulsa startups de impacto social y ambiental,

combinando inversion temprana con un programa de aceleracion especializado. En Lucha

gscalamo_s startups en las que el planeta invertiria para multiplicar su impacto y sus resultados
e negocio.

TESIS DE INVERSION
En Lucha invertimos en empresas que se clasifican en 3 tipos de categorias
e Access Tech: Empresas enfocadas en el cierre de brechas sociales empleando tecnologia,
con un modelo de negocio de retorno exponencial
* Green Zebra: empresas que tienen como foco la captura de GEIl y proteccién ambiental,
con un modelo de negocio de ‘economia real’
o Climate Tech: empresas enfocadas en la captura de GEl y proteccién ambiental empleando
tecnologia, con un modelo de negocio de retorno exponencial.

ALCANCE GEOGRAFICO
América Latina

SECTORES DE PREFERENCIA

Agnostico, que tenga claro su propuesta de
impacto y contribuye al cierre de brechas de
vulnerabilidad economica y/o social vy
disminucion de  huella de carbono,
proteccion de biodiversidad

ETAPA DE STARTUPS PREFERIDAS
Pre seed y Seed

TICKET PROMEDIO DE INVERSION (USD)
Hasta USD $150k

ALIANZAS ESTRATEGICAS
* BidlLad, Angloamerican Foundation

PORTAFOLIO

Startup Sector ARo de inversién Etapa
Tizo Access Tech 2025 Seed
OpenMed Access Tech 2025 Seed
Propio Access Tech 2025 Seed
Voltio Climate Tech 2025 Seed
Easy MD Access Tech 2025 Seed
Cirkula Climate Tech 2025 Seed
BRAVEUP! Access Tech 2024 Seed

NIDO Climate Tech 2024 Pre seed
TAPPOYO Fintech 2023 Seed
MOBI Access Tech 2023 Seed
HORUS Access Tech 2023 Seed
PACHAMAMA Green Zebra 2022 Seed
EXCUELA Ed Tech 2022 Seed
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FONDOS ADMINISTRADOS

Tipode fondo Estado

Fondo Luchante VC

Tiempo de vigencia
ARo de inicio Ano de cierre
2024 2034

AUM (USD)
2.5MM

NUMERO DE INVERSIONISTAS EN SU RED

25

SERVICIOS BRINDADOS
Detalle del Metodo Lucha:

Capital

Actividades:
e Soporte en estrategia de capital
¢ Duracion: 2 meses

Outputs:
o Estrategia de Exit Strategy
e Gestion de cap table y diluciéon
e Apoyo en estructuracion de

economics

e Apoyo en levantamiento de capital

Conexiones

Actividades:
e Acompafiamiento cercano
¢ Transacciones criticas
e Duracion: 3 - 6 meses

Outputs:
¢ Mapa de stakeholders y ecosistemas
¢ Alianzas estratégicas
e Apoyo en transacciones clave
* Networking dirigido

Estrategia

Actividades:

¢ Playing to Win

e Duracion: 4 - 5semanas
Outputs:

» Mapa de estrategia: WA/ WTP /HTW /KC/

GS

unit

o Plan estratégico: OKRs + Iniciativas clave

PERFIL DE INVERSIONISTA DE PREFERENCIA

Angel investor, apasionado por el impacto, con
proposito claro de su inversion

Liderazgo

Actividades:
o Coaching AD-HOC
» Inteligencia positiva
e Duracion: 3 - 6 meses

Outputs:
e Programa de coaching para fundadores
e Desarrollo de herramientas de mental

fitness para gestion del estrés

¢ Roadmap de liderazgo y gestion cultural

Impacto

Actividades:
e IMP Framework
e Lean Data (solo para empresas sociales)
e Duracion: 3 - 6 meses

Outputs:
e Modelo de tesis
* Sistemas de medicion
o Postulacion a capital de impacto

Storytelling

Actividades:
e Storytelling con propdsito
e Herramientas de alto
inversionistas
e Duracion: 3 meses
Outputs:
o TED Talk para fundadores
o Pitches para inversionistas (AD-HOC)
e Historia de lanzamiento
e Creenciasy despliegue

nivel  para
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